’comercio

Descubre la rotacion de inventario
y como puede ser tu mejor aliada

¢Sabias que optimizar la gestion de tu inventario puede ayudarte a aumentar
los beneficios de tu comercio?

iTe ensenamos como conseguirlo con la rotacion de inventario!

cQuée es la rotacion de inventario?

Es una forma de medir cuantas veces se han vendido y reemplazado los
productos en el inventario de tu comercio.

Dependiendo de los datos que utilices, puedes conocer la rotacion de:

* Todo el inventario de tu comercio. * Unalinea de productos especifica.

Normalmente se calcula anualmente, pero puedes utilizar el periodo de tiempo
gue creas conveniente.

2 razones por las que deberias empezar a calcularla
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Reduce |93 costes de a[macen para Identifica tendencias en la demanda
mejorar la rentabilidad

Ayuda a identificar los productos que
entrany salen de tu almacén mas
rapidamente para que puedas reajustar
tus estrategias de marketing y hacer
mas pedidos a tus proveedores.

Te permite detectar los productos que
pasan mas tiempo en tu almacén
ocupando un lugar muy valioso. De esta
forma, podras reducir sus compras a
proveedores y disminuir los gastos de
alquiler y almacenamiento.

;Como se calcula la tasa de rotacion de inventarios (TRI)?
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Primero necesitas obtener dos datos de los documentos contables de tu comercio.

| Coste de los productos vendidos :
Ejemplo
Es el gasto asociado ala compra de los productos

. Coste de los productos vendidos
gue luego se van a vender al consumidor.

= 57.300€
| Inventario promedio
Es la media del valor del inventario entre el
principioy el final del periodo.
Ejemplo
Inventario primer mes + Inventario Gltimo mes 4.200€ + 4.850€
= 4.525€
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Si divides los dias del periodo
entre las veces que harotado,
también puedes conocer, de
media, cada cuantos dias has
tenido que reemplazar un producto
concreto o el inventario entero.

Dividiendo los dos datos
descubriras la cantidad de veces
que has vendido y reemplazado
un producto determinado o tu
inventario entero.

| Tasade rotacién de inventarios (veces) | Tasade rotacion de inventarios (dias)
Coste de los productos vendidos Dias del periodo
Inventario promedio Rotacion en veces
Ejemplo Ejemplo
57.300€ 365 dias
= 12,6 veces ————— = 29dias
4.525€ 12,6 veces
El inventario se ha vendido y reemplazado De media, el inventario se ha tenido
mas de 12 veces en el periodo. que reponer cada 29 dias.

Aprende a interpretar los datos utilizando estadisticas del mercado

Si tu rotacion de inventario es
inferior a la media de tu sector

Si tu rotacion de inventario es
superior a la media de tu sector

Indica que los productos pasan
mucho tiempo en el almacén antes
de servendidos, lo que aumenta
el coste del almacenamiento y el
riesgo de quedar obsoletos.

-
Intenta reorganizar tus pedidos a I '

Indica que los productos se estan vendiendo
rapidamente y puede tener dos significados:

Tu comercio esta utilizando sus recursos
de manera eficiente, y la gestion de tu
inventario es 6ptima.

proveedores y mantener en tu
almacén la cantidad 6ptima de
productos.
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Tu comercio tiene problemas para
mantener suficiente inventario en stock
como para satisfacer la demanda, por lo
que deberias intentar almacenar mas
productos.

Ahora que ya conoces como funciona la rotacion de inventario, ;te animas a calcular
la de tu comercio? Si quieres seguir aprendiendo, ihaz clic en el siguiente contenido!
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